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LE SUPER LUXE ON LINE

1 ln

Acheter une montre 410 000 euros
ou réserver une limousine, des
services rendus possibles grace aux
sites de deux jeunes ambitieux.

PAR PAULINE DELASSUS

e luxe se porte bien en temps de
crise. David Manoukian, Yann Le
Floch et Sophie Sarkozy ont dé-
cidé d'en profiter. Sur le Web, avec des
sites nés il y a un an a peine, lancés par
deux jeunes entrepreneurs et que la
belle-sceur du président de la Répu-
blique a pris sous son aile, ou plus exac-
tement dans son agence de communi-
cation, Douzal-Sarkozy & Sauvage.
Vous souhaitez un jet dans I'heure ?
Des places pour le prochain concert de
Johnny Hallyday ? Faire porter des fleurs
a Dubai? the-sphere, com et sa concier-

ECONOCLASTE

*Europe est sortie de récession. La croissance de la

zone euro s'est établie 4 + 0,4% au troisiéme

trimestre. [’Allemagne rebondit de 0,7 %, la France
atteint + 0,3%. Ainsi pourrait s’achever «la plus grave crise
économique depuis soixante ans».., On aurait tort d’étre
ironique et de penser que tout va recommencer comme
avant. La crise laisse une France shootée au déficit (8,2%
du PIB). La Sécurité sociale est en lambeaux (30 milliards
de déficit). Les seuls intéréts de la dette du pays
absorbent la totalité de Pimpét sur le revenu. Si on
continue ainsi, cela deviendra méme le premier poste de

CROISSANCE OUI,
CONFIANCE NON

dépense de I’Etat, devant PEducation nationale.

En clair, la premiére mission de I'Etat ne sera plus
d’éduquer la génération 4 venir, mais de rembourser

les dettes de la génération passée! Il va falloir serrer la vis.
La derniére enquéte du cabinet Sociovision montre

que «plus de deux Francais sur trois estiment que
Papres-crise sera trés dur.

Une majorité pense également que beaucoup d’avantages
sociaux seront remis en cause». Du coup, par précaution,
on épargne, Les Frangais mettent de coté 16,6 %

de leur revenu disponible, un record ! On a coutume

de dire que le taux d’épargne est une sorte de
«trouillometre». 8i la croissance est revenue, la peur

de ’avenir est 4 son comble, m
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gerie sen chargent. Une seule condition:
étre membre. « |l faut étre accepté par
notre comité de sélection puis payer
2000 euros par an», explique David
Manoukian, le fondateur du site qui
compte 600 membres depuis son ou-
verture en janvier 2009, « Jai eu lidée de
The Sphere parce que je voyageais
beaucoup, je navais plus de temps pour
ma vie sociale. Jai donc voulu réunir mes
amis.» Pourquoi pas sur Facebook ou
aSmallworld, des
réseaux sociaux
virtuels déja exis-
tants ? « Je vou-
lais  quelque
chose de plus fermé, répond
Manoukian. Avec une vraie valeur
ajoutée, dans les services proposés et
dans la sélection des membres. »

L'élite de The Sphere voit ainsi le
jour, malgré la crise qui «au contraire
donne envie aux gens de se retrouver,
sans safficher. » Aujourd'hui, le site per-
met, si I'on est accepté - 8500 de-
mandes, 600 validées jusqu'ici -, dobte-
nir & tout moment des services de luxe
mais aussi l'adresse du meilleur dentiste
de New York ou du plus fiable avocat de
Monaco. « Les catégories sociales de
nos membres sont variées, se défend
Manoukian si on lui reproche de créer un
club de riches. Lessentiel est dapporter
un plus, pas forcément de la fortune »,
assure le fondateur. Les membres de ce
cercle trés fermé sont des banquiers, des
P-DG, des stars du show business, des
hommes politiques et méme certains fils
de chefs d'Etat. Mais aussi des artistes et
des mannequins débutants. Nous voil3
donc rassurés quant a la diversité... Chez
les people, seuls Eva Longoria et son
basketteur dépoux, Tony Parker, ont dit
y étre inscrits, pour leur association Make
a Wish. Mais The Sphere cache une au-
tre fonction:: celle de la rencontre amou-
reuse, version virtuelle des rallyes dan-
sants du XVI* arrondissement. Soixante
pour cent de femmes fréquentent le site,
agées en moyenne de 35 ans. «Les
femmes recherchent I'argent chez les
hommes et sont prétes & payer cher
pour un homme de valeur », explique
Manoukian, affichant un sourire géné.

Sur instantluxe.com, pas besoin
d'étre membre pour vendre ou acheter
des objets luxueux de seconde main. |l
faut néanmoins étre détenteur ou ache-

Des réductions jusqu’a moins 80 %
par rapport au prix en boutique

teur d'un sac Chanel ou d'une montre
Cartier doccasion. Prix: « Entre 30 euros
pour une cravate et 16 000 euros pour
un Kelly en croco de chez Hermés », dé-
taille Yann Le Floch, fondateur du site
avec Clément Le Chatelier. Depuis lou-
verture en mai 2009, plus de cent sacs
Vuitton ont ainsi été vendus en ligne.
« Nous garantissons, grace & nos exper-
tises, la fiabilité des produits mis en
vente.» Les prix sont fixés par les
vendeurs,
30% sont
ajoutés puis
versés aux ad-
ministrateurs
du site. Les réductions sur les ventes
vont de -30 & - 80 % sur le prix en bou-
tique, pour de I'horlogerie, de la maro-
quinerie et de la joaillerie, « Avec la crise,
de nombreuses personnes veulent de la
liquidité et vendent leurs biens pré-
cieux», raconte Le Floch.

Parmi les trente clients, exclusive-
ment « luxe », de [agence de Sophie Sar-
kozy, The Sphere et Instant Luxe sont les
plus jeunes. « Je veux qu'ils obtiennent
une notoriété planétaire, qu'ils soient des
références dans l'univers du luxe. » m

Yann Le Floch.




